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Acordo Mercosul-UE amplia discussao sobre
participacao de pequenos negocios no
comercio exterior

ApexBrasil aposta em qualificacao, informagao e promogao comercial para aumentar a participagao
dos pequenos negocios no mercado europeuO Acordo Mercosul-Unidao Europeia foi tema de uma
discussao em Brasilia (DF) sobre as oportunidades para micro, pequenas e médias empresas no
comércio exterior. Durante o evento “MPMEs no Acordo Mercosul-Unido Europeia: da Norma a
Implementacao”, autoridades brasileiras e da Europa trataram da aplicacao pratica das novas regras
comerciais e de como os pequenos negdcios podem acessar o mercado europeu.O evento, realizado
no ultimo dia 3 de setembro, foi promovido pelo Ministério do Empreendedorismo, da Microempresa
e da Empresa de Pequeno Porte (MEMP). Entre os temas discutidos, foram abordadas as exigéncias
regulatorias, o acesso a informacoes e as ferramentas de apoio a exportacdao.Na abertura, a diretora
de Negocios da Agéncia Brasileira de Promogao de Exportagoes e Investimentos (ApexBrasil), Maria
Paula Velloso, afirmou que o acordo pode ampliar a presenca das empresas brasileiras no mercado
internacional.“O acordo tem uma dimensao que nao pode ser vista apenas como um conjunto de
regras comerciais; ele precisa ser entendido como uma oportunidade concreta de desenvolvimento
produtivo, internacionalizagao, inclusao e aproximacgao entre os dois blocos”, pontuou.Na ocasiao,
Maria Paula citou como exemplo o primeiro embarque de uvas brasileiras realizado sob as novas
regras de desgravacao tarifaria. “O primeiro embarque ja saiu com tarifa zero. Isso mostra as
oportunidades concretas se firmando”, disse. “E ai que as MPMEs ganham um papel estratégico. A
grande maioria das empresas brasileiras sdo micro, pequenas e médias empresas. Existem muitas
oportunidades”, destacou.Pequenos negocios sao maioria entre empresas apoiadasAs micro e
pequenas empresas representam a maior parcela do publico atendido pela ApexBrasil. Até junho de
2026, a Agéncia havia apoiado 8.372 MPEs. O numero corresponde a 55,8% do total de empresas
atendidas no periodo.No Programa de Qualificagdo para Exportacao (PEIEX), a participagdao também
foi majoritaria. Em 2025, 2.250 negocios atendidos pelo programa eram micro e pequenas empresas,
o equivalente a 65% do total.Regras e acesso a informagaoO Acordo Provisério de Comércio inclui
uma parte para pequenas e médias empresas. O Capitulo 14 trata do segmento e prevé mecanismos
relacionados a disseminagdo de informacgdes e a reducao das dificuldades que podem limitar a
participacao desses negdcios no comércio entre os dois blocos.“Vai ser possivel demonstrar todas as
oportunidades voltadas também para micro e pequenas empresas. O proprio acordo tem um capitulo
dedicado as MPEs, que é o capitulo 14, e é fundamental um trabalho coordenado de governo entre
as instituicoes e todos os parceiros, para que possamos apresentar para as empresas as
oportunidades de negdcio. As MPEs sao fundamentais nesse processo. Entdo, precisamos trazer
informacoes e capacitar essas empresas para aumentar cada vez mais a participacao delas no
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comércio internacional”, disse Maria Paulo Vellozo.VEJA MAIS:Brasil e india ampliam cooperacéo
comercial e miram investimentos em setores estratégicosBrasil apresenta 41 projetos para atrair
US$ 7,3 bilhoes em investimentos no setor mineralNa avaliacao do chefe da Secao de Comércio da
Delegacao da Unidao Europeia no Brasil, Maurizio Cellini, a existéncia de um acordo, por si s0, nao
garante que as empresas consigam aproveitar as oportunidades abertas.“Um acordo comercial abre
um mercado no plano juridico, mas s6 produz desenvolvimento quando uma empresa identifica a
oportunidade, compreende as regras, prepara seus produtos ou servi¢cos, encontra um parceiro e
conclui uma venda”, explicou.Ainda segundo Cellini, a falta de conhecimento sobre procedimentos e
exigéncias pode impactar de maneira mais significativa as empresas menores.“Para uma micro ou
pequena empresa, o custo de cada duvida, formuldario ou exigéncia desconhecida pesa muito mais. A
principal barreira muitas vezes é nao saber qual tarifa se aplica ou ter dificuldade para localizar um
regulamento técnico”, afirmou.Diferentes niveis de preparacaoA gerente de Competitividade da
ApexBrasil, Clarissa Furtado, destacou que as estratégias de apoio precisam levar em conta os
diferentes estdgios em que as empresas se encontram no processo de internacionalizagao.“Nao
existe um unico perfil de MPME, e também ndo existe um unico caminho para a internacionalizagao.
Temos empresas que ja exportam, mesmo sendo pequenas, € que ja atuam no mercado
internacional, muitas vezes por meio do comércio eletronico, mas que precisam de apoio
especializado”, avaliou.Diante disso, para atender empresas com diferentes niveis de experiéncia no
comeércio exterior, a ApexBrasil mantém um Acordo de Cooperacdo Técnica com o Sebrae Nacional e
promove os eventos “Conexdes Produtivas”. As iniciativas apresentam aos empresarios informagoes
sobre o novo marco comercial e ferramentas voltadas a exportacdo.Dados da Secretaria de Comércio
Exterior (SECEX), do Ministério do Desenvolvimento, Industria, Comércio e Servigos (MDIC),
revelam que 1.503 microempresas e MEIs exportaram para a Uniao Europeia em 2025. Juntas, essas
empresas movimentaram US$ 107,5 milhdes em vendas ao bloco.Atencdo a realidade das empresasO
ministro do MEMP, Paulo Henrique Rodrigues Pereira, afirmou que um dos desafios é fazer com que
as normas e procedimentos do comércio internacional sejam compreendidos pelos pequenos
empreendedores.”“Os desafios sdao grandes. Temos um pais que ¢ um continente. Quando pensamos
no Mercosul, isso é ainda maior, com linguas diferentes, tradigcdes diferentes, culturas diferentes”,
observou o ministro. “Precisamos conseguir fazer a dificil transposi¢ao dos aparelhos normativos,
institucionais e estruturais, que operam em nossas vidas burocraticas, para a realidade dos
pequenos e médios empreendedores”, enfatizou.Ja Maurizio Cellini, da Unido Europeia, destacou
que reduzir a complexidade e os custos envolvidos na entrada no mercado europeu é parte
fundamental da aplicacao do acordo.“Se conseguirmos tornar essas escolhas menos arriscadas,
menos caras e menos complexas, o acordo deixara de ser apenas uma arquitetura comercial. Ele se
tornard uma plataforma de oportunidades mais distribuidas, capaz de aproximar pessoas, empresas
e regides dos dois lados do Atlantico”, concluiu.Apoio da ApexBrasilA ApexBrasil oferece as micro e
pequenas empresas servigos distribuidos em quatro frentes: Qualificacdo Empresarial, Promocao
Comercial, Inteligéncia de Mercado e Expansao Internacional.A preparacao para exportar pode
comecar pelo PEIEX, que orienta os empresarios sobre exigéncias técnicas, adequacao de produtos e
barreiras regulatorias.Em parceria com o Sebrae, a Agéncia também atua na competitividade dos
pequenos negdcios e participa de foruns voltados a politica de comércio exterior.Entre eles estdao o
Comité de Acesso a Mercados do Férum Permanente das Microempresas e Empresas de Pequeno
Porte e o Comité Nacional da Politica Nacional de Cultura Exportadora (PNCE).
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